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Compania multinacional con mas de 100 afios de historia, dedicada a la comercializacion de equipos electrénicos
de oficina, busca incorporar a un Key Account Manager con mas de 5 afios de experiencia en venta de Servicios IT
para el sector privado (Grandes Cuentas)

Para nuestro departamento de Grandes Cuentas en nuestras oficinas de Madrid, estamos
buscando un

Key Account Manager/Gerente de Cuentas Sector Privado

Esta posicion formara parte del equipo de Ventas de Grandes Cuentas en Madrid y reportara directamente a
nuestro Key Accounts Director Madrid

Funciones principales:

Desarrollar la estrategia comercial y abrir oportunidades comerciales.

Identificar nuevos clientes potenciales y generar nuevas oportunidades de negocio.

Trabajar con el cliente para comprender los requisitos comerciales futuros.

Supervision de propuestas, RFQs y cotizaciones de acuerdo con las necesidades de los clientes.

Identificar nuevas necesidades a medio plazo relacionadas con el desarrollo de negocio del sector.

Utilizar los sistemas de CRM proporcionados para mantener una base de datos precisa de clientes, propuestas

y recordatorios para acciones futuras.

= Mantener un conocimiento detallado de los productos Sharp, soluciones de software, procesos comerciales,
prestacion de servicios y tendencias de la industria.

=  Servir de enlace con los departamentos de Administracion, Servicios y Finanzas cuando sea necesario para
garantizar la entrega fluida de los equipos, el pago de las facturas y la gestiéon de las expectativas de los clientes.

= Asegurar que se mantenga el conocimiento personal y el cumplimiento de todas las politicas y procedimientos

actuales de la empresa.

Requisitos:

= Experiencia en venta de servicios gestionados IT asociados a sistemas de impresion en cartera de clientes de
empresas privadas, con una experiencia minima de 5 anos.

= Experiencia demostrable en prospeccion, captacion, gestién y mantenimiento de Grandes Cuentas en el ambito
del sector privado (no pequefia empresa PYME o SMB).

=  Experiencia en el desarrollo de soluciones con valor tecnolégico por medio de la venta consultiva para Grandes
Cuentas.

= Tener habilidades TI (MS Office, conocimientos en metodologias y herramientas de ventas CRM, etc).

= Habilidades comerciales y comunicativas, técnicas de negociacion, con dotes de interaccién y llegada a cliente
final de gran cuenta.

= Capacidad de gestionar operaciones comerciales desde la deteccién de la oportunidad hasta la implantacién
del proyecto, pasando por la elaboracién y seguimiento de la propuesta comercial y presupuestos a clientes,
alimentar el CRM, tramitacion y seguimiento de pedidos, etc.

= Presentaciones comerciales al cliente.

= Habilidad para saber trabajar de forma auténoma, pero a la vez sentirse parte de un equipo de trabajo con
quiénes compartir practicas y éxitos.
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¢ Qué le ofrecemos?

Incorporacion inmediata

Pertenecer a una gran empresa lider en su negocio

Oportunidad de crecimiento y desarrollo personal

Estabilidad laboral

Posibilidad de Teletrabajo

Interesante salario compuesto de fijo + variable + beneficios sociales

Por |la presente, le informamos sobre el procesamiento de sus datos personales por parte de Sharp Electronics
(Europe) Limited, Sucursal en Espafa y los derechos que le otorga la Ley de Proteccion de Datos.

Por favor, envie su curriculum por mail a Recepcion.SEES@sharp.eu.

SHARP Electronics (Europe) Limited, Sucursal en Espafa


https://www.sharp.es/cps/rde/xchg/es/hs.xsl/-/html/politica-de-privacidad.htm
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